
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 





 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 



 

EXPERTO EN PERSONAL FINANCE, INVERSIONES 
Y ANÁLISIS FINANCIERO 

 
 
Programa del Curso 

MÓDULO 1 ECONOMÍA Y ESTRATEGIA 

 

TEMA 1: INTRODUCCIÓN A LA ECONOMÍA 

1. Agradecimientos         

2. ¿Qué voy a aprender con esta nota técnica?     

3. Declaración de intenciones        

4. El entorno económico         

5. La Demanda          

6. La Oferta          

7. La elasticidad de la demanda        

8. Los mercados          

9. Origen, construcción y funcionamiento de los mercados     

10. Clasificación de los mercados       

a. Por área geográfica        

b. Por producto ofrecido       

c. Por el comportamiento de sus participantes    

11. La Competencia Perfecta        

12. Los fallos del Mercado        

a. El monopolio y el monopsonio      

b. El oligopolio y el oligopsonio       

i. El duopolio        



 

ii. El oligopolio colusivo       

iii. El oligopolio competitivo      

c. La competencia imperfecta       

13. El Consumo          

14. El Ahorro          

15. La Inversión          

16. La Renta y la Renta disponible       

17. EL PIB           

18. La política fiscal y el déficit público       

19. La inflación          

20. Los tipos de interés         

21. La tasa de desempleo         

22. Las Exportaciones         

23. Las Importaciones         

24. Las divisas          

25. Los tipos de cambio         

26. Los ciclos económicos        

a. Las fases del ciclo económico      

b. Fase de recuperación        

c. Fase de expansión        

d. Fase de decrecimiento       

e. Fase de recesión        

27. Conclusiones           

28. Introducción al Caso Práctico       

29. Indicadores Económicos – Caso Práctico 1      

30. Solución al Caso Práctico 1   



 

      

TEMA 2: HERRAMIENTAS DE CONTROL DE LA ECONOMÍA 

1. Agradecimientos         

2. ¿Qué voy a aprender con esta nota técnica?     

3. Declaración de intenciones        

4. El entorno económico y sus herramientas de control    

5. Utilidades de las herramientas de control de la economía    

6. Disponibilidad de la información       

a. Instituciones Internacionales       

b. Bancos Centrales        

c. Prensa económica        

d. Internet         

e. Las agencias de información       

f. Instituciones Nacionales de Estadística     

g. Las Asociaciones Empresariales      

7. Temporalidad de los datos        

a. Temporalidad diaria        

b. Temporalidad mensual       

c. Temporalidad trimestral       

d. Temporalidad anual        

8. Tipos de indicadores         

9. Indicadores de Actividad        

a. EL PIB          

i. Ejemplo práctico: El PIB de EEUU en el período 2011 – 2013 

ii. PIB de las economías mundiales     



 

1. PIB anual de las 20 primeras economías   

2. PIB anual de las economías     

3. PIB anual de las economías     

4. PIB anual de las economías    

5. PIB anual de las economías    

6. PIB anual de las economías    

7. PIB anual de las economías    

b. Los Datos Económicos       

i. Producción Industrial       

ii. Venta de Productos y Servicios     

c. Las encuestas de confianza       

d. Los indicadores adelantados y retrasados del ciclo económico  

10. Indicadores de Precio         

a. El Deflactor del PIB        

b. El IPC o Índice de Precios al Consumo     

c. El Índice de Precios a la Producción      

d. Los Costes laborales unitarios      

e. El Precio del Petróleo        

11. La inflación, la Deflación y la Estanflación      

a. La inflación         

b. La Deflación         

c. La Estanflación        

12. Indicadores del Mercado de Trabajo       

a. Algunos conceptos básicos       

i. Edad de trabajar       

ii. Población Activa       



 

iii. Población Inactiva       

b. La tasa de actividad        

c. El tasa de empleo        

d. La tasa de desempleo       

e. El paro registrado        

f. La creación de puestos de trabajo      

13. Indicadores del Sector Exterior       

a. Las Exportaciones        

b. Las Importaciones        

c. La Balanza de Pagos        

d. La Balanza por Cuenta Corriente      

e. La Balanza Comercial        

14. Conclusiones           

15. Introducción al Caso Práctico       

16. Indicadores Económicos – Caso Práctico 1     

17. Solución al Caso Práctico 1        

 

TEMA 3: LAS FUERZAS CLAVE EN LA DIRECCIÓN ESTRATÉGICA 

1. Agradecimientos         

2. ¿Qué voy a aprender con esta nota técnica?     

3. Declaración de intenciones        

4. ¿Qué son las 5 fuerzas?         

5. El análisis sectorial         

6. Los nuevos competidores        

7. Los viejos conocidos         



 

8. Efectos de los sustitutivos        

9. Compradores y proveedores        

10. Más allá de las 5 fuerzas        

11. Conclusión          

12. Introducción al caso práctico        

13. Caso práctico 1         

14. Solución caso práctico 1        

15. Caso práctico 2         

16. Solución caso práctico 2        

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

MÓDULO 2 INVERSIONES Y ANÁLISIS FINANCIERO 

 

TEMA 1: PERSONAL FINANCE, APRENDA A GESTIONAR SU DINERO 

1. Agradecimientos         

2. ¿Qué voy a aprender con esta nota técnica?     

3. Declaración de intenciones         

4. La responsabilidad: todo empieza por uno mismo     

5. La mentalidad: abra su mente a un nuevo concepto financiero   

6. La gestión de su dinero hoy        

7. Conocimientos básicos sobre inversión      

8. El apalancamiento financiero. Verdades y mentiras    

9. Los depósitos          

10. Inversiones en bolsa         

11. Fondos de inversión         

12. Planes de pensiones         

13. Inversiones en inmuebles        

14. Inversiones en arte         

15. Inversiones en coleccionables       

16. Conclusión          

17. Introducción al caso práctico        

18. Caso práctico 1         

19. Solución caso práctico 1        

 

 



 

 

TEMA 2: APRENDA A INVERTIR EN BOLSA Y MERCADOS FINANCIEROS 

1. Agradecimientos         

2. ¿Qué voy a aprender con esta nota técnica?     

3. Declaración de intenciones         

4. ¿Qué es exactamente la bolsa?       

5. Diferencia entre pasivo exigible y pasivo no exigible    

6. La acción          

7. Vías de retribución al accionista       

8. Los índices bursátiles         

9. Operaciones bursátiles        

10. Contratar acciones         

11. Analizar acciones         

12. Los futuros: derivados y commodities      

13. Otro tipo de activos financieros negociados en bolsa    

14. Conclusión          

15. Introducción al caso práctico        

16. Caso práctico 1         

17. Solución caso práctico 1        

18. Caso práctico 2         

19. Solución caso práctico 2        

 

 

 

 



 

TEMA 3: ANÁLISIS DE ESTADOS FINANCIEROS 

1. Agradecimientos         

2. ¿Qué voy a aprender con esta nota técnica?     

3. Declaración de intenciones         

4. Introducción          

5. Normas contables básicas        

6. El Balance de situación        

7. La Cuenta de Pérdidas y Ganancias       

8. El Flujo de Caja y la gestión de tesorería      

9. Deuda a capital ¿cómo financiar mis inversiones?     

10. Conclusión          

11. Introducción al caso práctico        

12. Caso práctico 1         

13. Solución caso práctico 1        

14. Caso práctico 2         

15. Solución caso práctico 2        

16. Caso práctico 3 - Light Blue        

17. Solución caso práctico 3        

 

 

 

 

 



 

MÓDULO 3 HABILIDADES DIRECTIVAS 

 

TEMA 1: EFICACIA EN LA ORGANIZACIÓN: AUMENTE SU PRODUCTIVIDAD PERSONAL 

1. Agradecimientos         

2. ¿Qué voy a aprender con esta nota técnica?     

3. Declaración de intenciones         

4. Lo inmediato en lo primero        

5. La perfección no es necesaria en todo      

6. Establecimiento de prioridades       

7. La gestión de las reuniones        

8. La anotación como herramienta para ahorrar tiempo    

9. Conclusiones          

10. Introducción al caso práctico        

11. Caso práctico 1         

12. Solución caso práctico 1        

13. Caso práctico 2         

14. Solución caso práctico 2        

15. Caso práctico 3         

16. Solución caso práctico 3        

 

TEMA 2: LA NEGOCIACIÓN EN UN MUNDO GLOBAL 

1. Agradecimientos         

2. ¿Qué voy a aprender con esta nota técnica?     

3. Declaración de intenciones         



 

4. La importancia de la negociación en un mundo global    

5. Negociar en Europa         

5.1. La negociación en Alemania       

5.2. La negociación en Reino Unido       

5.3. La negociación en Francia       

5.4. La negociación en Italia        

5.5. La negociación en España       

5.6. La negociación en Rusia        

6. Negociar en Hispanoamérica        

6.1. La negociación en Brasil        

6.2. La negociación en Argentina       

6.3. La negociación en Colombia       

6.4. La negociación en Chile        

6.5. La negociación en México       

6.6. La negociación en Panamá       

6.7. La negociación en Perú        

7. Negociar en Norteamérica        

7.1. La negociación en Estados Unidos      

7.2. La negociación en Canadá        

8. Negociar en Asia         

8.1. La negociación en China        

8.2. La negociación en India        

8.3. La negociación en Japón        

8.4. La negociación en Singapur        

9. Negociar en Oceanía         

9.1. La negociación en Australia       



 

10. Negociar en África         

10.1 La negociación en Marruecos       

10.2 La negociación en Sudáfrica        

11. Conclusión          

12. Introducción al caso práctico        

13. Caso práctico 1         

14. Solución al caso práctico 1        

 

TEMA 3: APRENDA A GESTIONAR SU TIEMPO 

1. Agradecimientos         

2. ¿Qué voy a aprender con esta nota técnica?     

3. Declaración de intenciones         

4. Aproveche su tiempo al máximo       

5. Delegar tareas es imprescindible       

6. La fijación de metas         

7. La planificación de su tiempo       

8. Conclusiones          

9. Introducción al caso práctico        

10. Caso práctico 1         

11. Solución caso práctico 1        

12. Caso práctico 2         

13. Solución caso práctico 2        

14. Caso práctico 3         

15. Solución caso práctico 3        

16. Caso práctico 4         



 

17. Solución caso práctico 4        

18. Caso práctico 5         

19. Solución caso práctico 5         

20. Caso práctico 6 

21. Solución caso práctico 6 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

      

 



 

 


