
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 





 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

EXPERTO EN CREACIÓN DE EMPRESAS 
 
Programa del Curso 

MÓDULO 1: HABILIDADES PARA LA CREACIÓN DE EMPRESAS 

 

TEMA 1: APRENDA A EMPRENDER 

1. Agradecimientos  

2. ¿Qué voy a aprender a través de esta nota técnica?  

3. Declaración de intenciones 

4. ¿Está Vd. dispuesto a emprender? 

5. El modelo de negocio 

6. El plan de negocios, cómo elaborar un business plan 

7. La financiación 

8. Forma de la empresa 

9. Déjese asesorar 

10. El marketing 

11. Ubicación de la empresa 

12. Conclusión 

13. Casos prácticos 

14. Solución a casos prácticos 

 

 

 

 



 

 

TEMA 2: EL PLAN DE NEGOCIO: LANCE SU PROYECTO EMPRESARIAL CON ÉXITO 

1. Agradecimientos  

2. ¿Qué voy a aprender a través de esta nota técnica?  

3. Declaración de intenciones 

4. Introducción 

5. ¿Qué es un plan de negocio? 

6. La investigación  

7. Las ventas y el marketing 

8. Las finanzas  

9. Documentos de back - up 

10. La entrega del plan de negocio 

11. La presentación del plan de negocio 

12. Conclusión 

13. Casos prácticos 

14. Solución a casos prácticos 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

TEMA 3: ANÁLISIS DE ESTADOS FINANCIEROS 

1. Agradecimientos 

2. ¿Qué voy a aprender a través de esta nota técnica?  

3. Declaración de intenciones 

4. Introducción 

5. Normas contables básicas 

6. El Balance de Situación 

7. La Cuenta de Pérdidas y Ganancias 

8. El flujo de caja y la gestión de tesorería 

9. Deuda o capital, ¿cómo financiar mis inversiones? 

10. Conclusión 

11. Casos prácticos 

12. Solución a casos prácticos 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

MÓDULO 2: DIRECCIÓN ESTRATÉGICA Y MARKETING 

 

TEMA 1: EL PLAN DE MARKETING 

1. Agradecimientos         

2.  ¿Qué voy a aprender con esta nota técnica?     

3. Declaración de intenciones        

4. Introducción al Plan de Marketing       

5. Qué es el Plan de Marketing        

6. Para qué sirve el Plan de Marketing        

7. Cuando debe realizarse un Plan de Marketing      

8. ¿Uno o varios Planes de Marketing?       

9. Periodicidad del Plan de Marketing       

10. Contenidos del Plan de Marketing       

10.1. Portada        

10.2.    Índice         

10.3.    Sumario o resumen ejecutivo     

10.4.    Análisis del entorno y la empresa     

 10.4.1. El análisis del macro entorno     

 10.4.2. El análisis del micro entorno     

10.5.    Análisis de la situación      

10.6.    Objetivos de marketing      

10.7.    Estrategias de marketing      

 10.7.1. Producto       

 10.7.2. Precio        

 10.7.3. Promoción       



 

 10.7.4. Punto de venta      

10.8.    Plan de acción       

10.9.     Presupuesto y análisis financiero     

10.10.   Control        

10.11.   Calendario        

10.12.   Anexos y apéndices       

11. Formato del Plan de Marketing       

12. Pautas de desarrollo de un buen Plan de Marketing    

13. El Control del Plan de Marketing       

14. Tipos de empresas que desarrollan Planes de Marketing    

15. Diferencias entre el Plan de Marketing y el Plan de Negocio   

16. Cuánto tiempo se tarda en realizar un buen Plan de Marketing   

17. Conclusiones           

18. Introducción al Caso Práctico        

19. Plan de Marketing - Caso Práctico 1      

20. Solución al Caso Práctico 1        

 

TEMA 2: EL ANÁLISIS DAFO 

1. Agradecimientos         

2. ¿Qué voy a aprender con esta nota técnica?     

3. Declaración de intenciones        

4. Introducción al análisis DAFO       

5. Formato del análisis DAFO        

6. Para qué sirve el análisis DAFO       

7. Fortalezas           

8. Debilidades          



 

9. Oportunidades         

10. Amenazas          

11. Aspectos tácticos del análisis DAFO       

12. Valor añadido del análisis DAFO       

13. El análisis DAFO y la estrategia de la empresa     

14. Ventajas del análisis DAFO        

15. Desventajas del análisis DAFO       

16. Tipos de empresas que utilizan el análisis DAFO     

17. Conclusiones al análisis DAFO       

18. Introducción al Caso Práctico       

19. Análisis DAFO – Caso práctico 1       

20. Solución al caso práctico 1        

 

TEMA 3: EL ANÁLISIS PEST 

1. Agradecimientos  

2. ¿Qué voy a aprender con esta nota técnica?  

3. Declaración de intenciones       

4. Introducción al Análisis PEST      

5. El análisis PEST        

6. Los análisis PESTLE y PESTLEI      

7. Utilidades del análisis PEST      

8. Variables que conforman el análisis PEST      

8.1. Variables Políticas        

8.2. Variables Económicas        



 

8.3. Variables Sociales        

8.4. Variables Tecnológicas        

9. Perfil de compañías que hacen uso de análisis PEST    

10. Objetivos del análisis PEST        

11. Procedimiento del análisis PEST       

12. Ventajas del análisis PEST        

13. Desventajas del análisis PEST        

14. Conclusiones al análisis PEST        

15. Introducción al caso práctico        

16. Análisis PEST – Caso práctico 1       

17. Solución al caso práctico 1  

        

MÓDULO 3: HABILIDADES DIRECTIVAS 

 

TEMA 1: EFICACIA EN LA ORGANIZACIÓN: AUMENTE SU PRODUCTIVIDAD PERSONAL 

1. Agradecimientos         

2. ¿Qué voy a aprender con esta nota técnica?     

3. Declaración de intenciones 

4. ¿ A qué nos referimos por "estrés? 

5. Sustituye el estrés por vida de calidad 

6. El estrés nace de tu mente 

7. Piensa y actúa de forma positiva 

8. Liberación del estrés 



 

9. La concentración hace la fuerza 

10. Conclusión 

11. Casos prácticos 

12. Solución a los casos prácticos 

 TEMA 2: APRENDA A SER UN BUEN LÍDER 

1. Agradecimientos  

2. ¿Qué voy a aprender a través de esta nota técnica?  

3. Declaración de intenciones 

4. El líder y el liderazgo 

5. Los demás 

6. La autoridad 

7. Cómo comunicar 

8. Decidir, el rol principal del líder 

9. La responsabilidad 

10. Conclusiones 

11. Casos prácticos 

12. Soluciones a casos prácticos 

 

TEMA 3: APRENDA A MOTIVAR: SAQUE LO MEJOR DE SU EQUIPO 

1. Agradecimientos  

2. ¿Qué voy a aprender a través de esta nota técnica?  

3. Declaración de intenciones 

4. Definición de motivación 



 

5. La dedicación 

6. Circunstancias internas 

7. Circunstancias externas 

8. Conclusiones 

9. Casos prácticos 

10. Soluciones a casos prácticos 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

      

 



 

 


